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Anticipate, Motivate y Lidera




DESAFIO

¢COmo puedo dar una selucion innovadora

a los presentes problemas u oportunidades
en

considerando las
de crecimiento en la industria?

ALL )\

CHILE



FORMULARIO

Problema u oportunidad detectada de un sector
industrial especifico.

ldea de solucion propuesta a la necesidad
detectada.

Area o disciplina de conocimiento del postulante
que origina la solucidn propuesta y que, por lo
tanto, permite identificar la factibilidad de un
posible desarrollo futuro de la misma.

ALL )\

CHILE
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010CT

190CT

07 YO8 NOV

INICIA CONVOCATORIA

CIERRE POSTULACIONES

BOOTCAMP 1

BOOTCAMP 2
FINAL Y PREMIACION

DuocUC
N IE

PON A PRUEBA ESA
PERSPECTIVAINNOVADORA
QUE HACE FALTAENTU SECTOR

A

Postula al

Desafio aqui
g Todos aquellos alumnos

regulares de Duoc UC y
titulados de cualquier
carrera de Duoc UC.




o2sEP l INICIA CONVOCATORIA

oroct CIERRE POSTULACIONES

100 equipos nmoct Anuncio seleccionados
seleccionados

18ocT BOOTCAMP |

210¢cT Anuncio finalistas

0708 Nov BOOTCAMP 2
DEMO DAY FINAL
6 ganadores 08Nov Premiacion

ALL )\
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distintas sedes anfitrionas

100 equipos
seleccionados

wocr @ BOOTCAMP 1

MENTORIA Seldes gnﬂtgonos reC|b.en a IC;)s 100 eqw!oclas
BOOSTER se ecmono. OS en una jorna .o pres/encm
PITCH que se realiza en paralelo y sincronia en las

_sedes anfitrionas

Antonio Varas

Plaza Vespucio

San Carlos - en C. Central
Valparaiso

Concepcion

Puerto Montt - Online




\ o
i 1]

‘idea innovadora 3

=
m—

S~




07 YO8 NOV

Casa Central — Providencia recibe a los 25

MENTORIA s finalist ornad
TALLER equuoos. inalistas en una jornada
MOOCS presencial de Bootcamp en la que se
prepara para la final del dia siguiente
DEMO Casa Central — Providencia vive la final,
DAY donde los 25 equipos presentan su pitchy
un jurado experto en I&E elige a los 3
PITCH : )
equipos ganadores por categoria
BOOTCAMP 2

FINAL Y PREMIACION



Casa Central — Providencia vive la final,
donde los 25 equipos presentan su pitch y
un jurado experto en I&E elige a los 3
equipos a premiar por categoria

_estudiantes

ler lugar $1.500.000
2do lugar $750.000
3er lugar $500.000

_titulados

ler lugar $1.500.000
2do lugar $750.000
3er lugar $500.000

DEMO
DAY
PITCH
BOOTCAMP 2
FINAL Y PREMIACION
6 ganadores
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Postula tu idea de emprendimiento al Torneo ALL IN Chile

Postula al
Desafio aqui
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torneos.duoc.cl

| o= DuocUC




" W] Tomeos — Duoc UC s Banco Santander Training | INF. -~ X +

&« C M@ 2 app.santanderx.com/calls/innova-sostenible-emprende-circular R Incgnito

Santander X Explorar por etapa - Buscar programas Comunidades - Inicia sesion ES -
Descripcion Requisitos Caracteristicas Contacta
Banco Santander Training | All In Chile
2024
N D uUcC
_ _ ALL N\ rutalk
ﬁ Instituto Profesional DUOC UC CHILE
Training Start Online MOTlVATE CON
EL CAMBIOY
LIDERAEN TU
Anticipate, Motivate y Lidera en tu ambito de desarrollo PROPIA \ *
profesional. Postula tu idea al torneo All In Chile de la RutalE INDUSTRIA 5 =y
Duoc UC! Anticipate, Motivate y Lidera
Sl TS
N
ALL




~ LI e SantanderX - Registrate en

sso.santandenccomy/auth/realms/Santander¥/protocol/openid-connect/registrations?client_id=>5

Santander X

Si yq tienes Inicia sesién en Santander X
“—Volver cuenta Email

Contrasefia @’)

Santander X

REg istrate en Santander X He olvidado mi contrasefia

;No tienes cuenta en Santander X? Registrate

Si no tienes
cuenta

Nombre

Campo cbligatorio.

Apellidos

Campo obligatorio.

Pais de residencia v

Campo obligatorio. Fay |



Santander X - La comunidad gl. X +

O

& 2% app.santanderx.com/calls/innova-sostenible-emprende-circular/65ef2fc743216e08abascSec/apply/select-project o W oo Incognito

[0 Todos los marcadores

@ Abierta

Banco Santander Training | All In Chile 2024 X

Training Start Online

Selecciona la empresa o el proyecto con el que vas a participar

_|_

Inscribir con uno nuevo

—i1Soporte v ayuda ALL \ o <



" W] Tomeos — Duoc UC ® Santander X - La comunidad gl X ar — ]

< (G 2z app.santanderx.com/calls/innova-sostenible-emprende-circular/65ef2fc743216el8aba5cSec/apply/create S N ) =% Incégnito

Alsierta <

Banco Santander Training | All In Chile 2024 | X

Training Starl Oinline

Etapa 1
Tee esslas inseribiende con Enviar inscripcion
Informacion Personal v
== I/ Guard_ar'g.' seguir -\\'I
\«_ mas tarde /
. Formulacidn de la idea/proyecto v
Al final de tu
postulacién Recuerda ir guardando tu
verifica haber postulacion en la medida
Datos de la ideaf proyeclo v
el o L / proyect que la vas completando,
preguntas de cada asi evitas perder el
médulo avance realizado si se
e ’ cierra o quieres seguir
después.
Modelo de negocio v



Santander X - La comunidad gl X +

& 2% app.santandent.com/calls/innova-sostenible-emprende-circular/65ef2fc743216e08aba5c%c/apply/create a o W L Incégnito

(O Tedos los marcadores

@ Abierta

Banco Santander Training | All In Chile 2024 X

Training Start Onling

Etapa 1
Informacion Personal A~
Guardar y sequir
mas tarde
Escriba el nombre del integrante titular del equipo.
‘ Felipe

Campo obligatorio
Escriba los apellidos del integrante titular del equipo.

Zelada

Campo obligatorio
Indica tu correo electrénico Duoc UC si postulas en categoria Estudiantes y

* lu correo (ver mas) (ES) ¢ Qué te ha parecido esta .. &



Santander X - La comunidad gl. X +

& 2% app.santanderx.com/calls/innova-sostenible-emprende-circular/65ef2fc743216e08aba5c9ec/apply/create G L Incégnito

(3 Todos los marcadores

Indica tu correo electrénico Duoc UC si postulas en categoria Estudiantes y -
- tu correo (ver mas)
Te estas inscribiendo con 3 Enviar il'lSl:riPﬂﬁl'l
I — .
Campo obligatorio Guardar y sequir
mas tarde

Del integrante titular del equipo

Chile e

Campo obligatorio . 5dlo si resides en uno de estos paises puedes inscribirte en la
convocatoria

5 03-05-1995

Campo obligatorio

Indica el nimero de teléfono movil al que podamos contactar al integrante
~ titular del (ver mas)

Campo obligatorio

Género

Hombre

7 Mujer

Prefiero no responder (ES) ¢Qué te ha parecido esta ... &

L b\



Santander X - La comunidad gl X +

&

app.santandent.com/calls/innova-sostenible-emprende-circular/65ef2fc743216elB8aba5clec/apply,

Te estas inscribiendo con

Ingresa tu Rut. Ejemplo: 12345678k

Campo obligatorio . Usa un formato oficial de tu pais de nacionalidad o residencia: Pasaporte,
DMI, CURR, MIN, Kadex, RG, Bl, Cl, Personalausweis, Dowod osobistby...)

Instituto Profesional Duoc uc

Campo obligatorio

Si eres alumno regular selecciona la sede en que estudias actualmente. Si
11 ~ eres titulado (ver mas)

ele ede L R
Campo obligatorio
Si eres alumno regular selecciona la escuela en la que estudias
12 ~ actualmente. Si eres (ver mas)
gle escuela O L

Campo obligatorio

e @ i L Incégnito

(O Tedos los marcadores

Enviar inscripcion

Guardar y sequir
mas tarde

(ES) ¢Qué te ha parecido esta ... &

b\



Santander X - La comunidad gl X +

O

c 23 app.santanderx.com/calls/innova-sostenible-emprende-circular/65ef2fc7432 16e08aba5c%ec/apply/create a o W L |ncégnito

(O Tedos los marcadores

71 Selecciona "Otra" solo en caso de que no eské en la lista.
f—— Campo obligatorio Guardar y seguir
) ) . o ) mas tarde
Si eres alumno regular selecciona tu jornada de estudio. Si eres titulado
- selecciona la (ver mas)
4 . 5

Campo obligatorio

Formulacion de la idea/proyecto v
Datos de la idea/ proyecto v

(ES) ¢Qué te ha parecido esta ... &

b\



Santander X - La comunidad gl. X +

& 23 app.santanderx.com/calls/innova-sostenible-emprende-circular/65ef2fc743216e08abaScec/apply/create a & W L Incégnito

Formulacion de la idea/proyecto ~

Guardar y sequir
Si tu idea/proyecto aiin no tiene un nombre definitivo, no importa, escribe mas tarde
- el que mejor (ver menos)

(O Tedos los marcadores

represente por ahora la iniciativa.

Campo obligatorio

Perfil
2

Seleccione: Proyecto emprendedor f universitario

Proyecto emprendedor /
universitario

Proyecto emprendedor [ universitario

Pt

Microemprendimiento [ auténomos

T

Startu P :;;}J
Scaleup ;’\-'_:J.
Pyme (%)

Campo obligatorio

Seleccione el rol que mas le acomode como Miembro Titular del Equipo.



Santander X - La comunidad gl X +

c 23 app.santanderx.com/calls/innova-sostenible-emprende-circular/65ef2fc7432 16e08aba5cec/apply/create a ® W L Incégnito

(O Tedos los marcadores

-, Describa de manera breve, clara y fundamentada el problema, -

. ~ mencienando quién o quiénes se (ver menos) . . A
Te estas inscribiendo con 4 Enviar Inscripcion

ven hoy afectados o involucrados. No olvide que este debe ser acorde al

—— desafio que plantea el torneo All In.
Guardar y sequir

mas tarde

L] ” L]
Describe aqui tu idea/
proyecto
1000 caracteres
i’mportante! Campo obligatorio
Estos 2 cqmpos _. Describa la idea de solucidn de manera clara y organizada, mencicnando
P 5 ~ por que se destaca (ver menos)

seran evaluados o . B

. de las soluciones existentes hoy, identificando a quiénes impactaria y los
Lea recomendaciones principales beneficios para los potenciales clientes. Recuerde plantear su

propuesta en el marco del desafio del torneo, mencionando el sector

industrial al cual busca impactar con la propuesta.

Describe aqui la
solucion de tu
idea/proyecto

1500 caracteres

Campo obligatorio



Santander X - La comunidad gli X +

c i

app.santandent.com/calls/innova-sostenible-emprende-circular/65ef2fc743216e08aba5c9ec/apply/create

e, fﬁ} ¥ L Incégnito

[ Tedos los marcadores

Te estas inscribiendo con

Datos de la idea/ proyecto A~

Guardar y sequir

_. Seleccione la industria en la que se desarrolla su proyecto. Si ninguno se mas tarde
~ relaciona elija (ver menos)

Other/Otra.

Campo obligatorio

Campo obligatorio

Fase del proyecto
1) Elija la Fase: Idea
3 Idea |deC|
Prototipo

Campo obligatorio



Santander X - La comunidad gl X +

b

& 2% app.santandent.com/calls/innova-sostenible-emprende-circular/65ef2fc743216e08aba5c9%ec/apply/create W =

oo |ncognito

(O Tedos los marcadores

Area o disciplina de conocimiento del equipo postulantes que origina la o
o ~ solucién (ver menos)
Te estas inscribiendo con Enviar irtsu:ripciﬁn
propuesta. Ejemplos de sectores industriales: Construccidn, Disefio,
Informatica, Ingenieria, Recursos naturales, Turismo, Hoteleria,
I — .
Comunicaciones, Gastrondmico u otros Ambitos del conocimiento. Si es atro ( Guardar y seguir )
4 sefiale cual es. Ny mas tarde /

2000 caracteres

Campo obligatorio

Campo obligatorio

Equipo v

Modelo de negocio v

(ES) ¢ Qué te ha parecido esta ... &



Santander X - La comunidad gl X +

& 2% app.santandent.com/calls/innova-sostenible-emprende-circular/65ef2fc743216e08aba5c9%ec/apply/create

i L Incégnito

(O Tedos los marcadores

Te estas inscribiendo con

Equipo ~

+) Afadir un nuevo Fundador

Campo obligatorio

Recuerda que en total el equipo debe estar compuesto por minimo 2 y
- maximo 5 personas (ver menos)

incluyendo dentro de estos al integrante titular.

Campo obligatorio

Considerando tu respuesta en la pregunta anterior, ingresa: Nombre y
- Apellidos, Rut, email (ver menos)

de todos los integrantes del equipo Separado por coma (,) Ejemplo equipo con
2 integrantes: Valentina Torres, 11.111.111-1, va.torres@duocuc.cl / Juan Diaz,

22.222.222-2, judiaz@duocuc.cl

500 caracteres

Campo obligatorio

7 Indica como te enteraste de la convocatoria al torneo All In Chile

CEO | Felipe

CEQ

Campo obligatorio
Felipe

Campo obligatorio
Hombre

Campao obligatorio

=h

Solo completar con
informacion del
Miembro Titular del
equipo

(ES) ¢Qué te ha parecido esta ... &

b\



Santander X - La comunidad gl X +

Para finalizar haga

& 2% app.santandemnx.com/calls/innova-sostenible-emprende-circular/65ef2 click en EnVidI‘ a o W & Incégnito
insc riPCién. (3O Todos los marcadores
Si tu postulacion fue :

Te estas inscribiendo con creqda te Ilegara un

Modelo de negocio correo con esta imagen

Guardar y sequir

. L . mas tarde
Seleccione, B2B si su idea esta orientada a vender a empresas (proveedor).

- B2C si su idea (ver menos)

' esta orientada a vender al consumider final del producto/servicio. B2B2C si su
idea estd orientada a ser intermediaria para conectar empresas que buscan
vender con clienktes que buscan comparar.

Tipo de modelo de negocio

B2B 1o nan e

Santander X
B2C

B2B2C e e \/l

Campa obligatorio iTe has inscrito correctamente en la
convocatoria!

Hola Isaac, te confirmamos que has sido inscrito correctamente en la
convocatoria:

Banco Santander Training | All In Chile 2024

Wi He leido y acepto la Politica de Privacidad, los Términos de No te preocupes, te iremgs avisandot SlegUn avance el proceso.
. . jpuena suerte!
de Cookies y las bases legales de la convocatoria

Ver convocatoria

) @ () (@ (n) CHILE
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NOTA:

Problemau
oportunidad
alineado al
desafio

(20%)

5

Identifica un problema u
oportunidad de extrema
relevancia, haciendo clara
mencion de como impacta el
sector o industria en que se
desarrollg, acorde al desafio
planteado en el torneo.

4

Identifica un problema u
oportunidad relevante,
haciendo mencion del
sector o industria al que
busca impactar, acorde al
desafio planteado en el
torneo.

3

Identifica un problema u
oportunidad, pero no es
claro si es relevante para
el sector o industria que
busca impactar, acorde a
lo planteado en el desafio
del torneo.

p

Identifica un problema u
oportunidad, pero no
hace mencion del sector
o industria que busca
impactar, acorde a lo
planteado en el desafio
del torneo.

No se identifica un
problema u
oportunidad que
apunte a un sector o
industria definido,
acorde a lo planteado
en el desafio del
torneo.

Coherencia de
la Idea/Proyecto

(30%)

Resuelve eficazmente la
problemdatica planteada e
identifica a quiénes impacta.
Hace una acertada mencién de
los principales beneficios para
usuarios y/o clientes.

Resuelve adecuadamente
la problematica planteada
e identifica a quiénes
impacta. Hace una
adecuada mencion de los
principales beneficios para
usuarios y/o clientes.

Resuelve suficientemente
la problemdatica planteada
y puede mejorar en la
identificacién de a quién
impacta. Hace una
suficiente mencion de los
beneficios para usuarios
y/o clientes.

No es claro si resuelve la
problematica planteada
ni a quiénes impacta y/o
no menciona los
beneficios para usuarios
y/o clientes.

No resuelve la
problematica
planteada para
quiénes impacta.

Potencial de la
solucion

(30%)

Plantea una propuesta de
solucién con una clara
diferenciacion y muestra un
s6lido potencial de innovacion.
Se destaca el porqué es mejor
que la competencia y se observa
una clara oportunidad de tener
ventaja competitiva y/o
comparativa.

Plantea una propuesta de
solucién que tiene
elementos de
diferenciacion. Se destaca
el porqué es mejor que la
competencia y se observa
la posible oportunidad de
tener ventaja competitiva
y/o comparativa.

Plantea una propuesta de
solucién que tiene una baja
diferenciacion respecto de
alternativas similares ya
existentes. Se observa una
baja oportunidad de tener
ventaja competitiva y/o
comparativa.

Plantea una propuesta de
solucién que tiene una
baja diferenciacion
respecto de alternativas
similares ya existentes. No
se observa oportunidad
de tener ventaja
competitiva y/o
comparativa.

La propuesta de
solucién no presenta
ninguna
diferenciacion
respecto de otras
alternativas similares
ya existentes.

Formulacioén

(20%)

Plantea la idea/proyecto de
manera clara, sintéticay
organizada, junto con
demostrar dominio de la
industria que aborda,
presentando datos y citas de
fuentes formales.

Plantea la idea/proyecto de
manera claray organizado
con oportunidades de
mejorar en detalles, junto
con demostrar dominio de
la industria que aborda.

Plantea la idea/proyecto de
manera suficientemente
claray organizada, pero
puede mejorar en el
dominio de la industria que
aborda.

Plantea la idea/proyecto
de manera poco claray
organizada en su
planteamiento. No
muestra dominio de la
industria que aborda.

Plantea la
idea/proyecto que no
es claraen su
planteamiento.
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